
고객사를 위한

“2020, 아마존을 통한 수출 성공” 세미나

세미나 내용

본 세미나는 고객사를 위해 아마존을 통한 판로확대를 위한 기회로 아마존글로벌셀링이 직접 교육을

제공하여 드립니다. 신규셀러의 빠른 입점준비를 위해 제공되는 세미나입니다. 

2019년 마지막으로 진행되는 세미나이니 만큼, 접수된 분들중 선발된 셀러분들에게는 1년간의 1:1코칭

및 아마존 프로모션 참여기회를 제공합니다. 

참가대상

1) 아직 아마존에 입점하지 않은 기업 (아마존 기존 판매자는 초청에 제외됩니다)

2) 해당기업의 팀장급 임원을 포함한 실무자 동반 권장

참가혜택

1) (당일 모든업체 제공) 아마존 입점을 위한 준비사항에 대한 컨설팅제공

2) (일부 선발기업) 2020년 1년간 1:1입점컨설팅 및 계정생성/운영 가이드라인 제공

3) (일부 선발기업) 입점기업에 한해, 판매증진을 위한 마케팅 및 프로모션 기회제공

*선발기업은 아마존의 판매의 적극성과 프로모션의 참가가능여부에 따라 선발예정*

일정

2019년 12월 12일 목요일 오전10시부터 2시간 진행

세미나 내용

세미나 장소: 아마존 본사(서울시 을지로 100 파인에비뉴 A동)

13층)

순서 시간 세부내용 발표자

1 10:00 - 11:00

아마존입점절차와판매전략

- B2C & B2B의기회

- 입점안내노하우및주의사항

- 성공사례공유

아마존사업개발팀

2 11:00 - 11:15 판매대금수령및인출방법 페이오니아

3 11:15 - 11:30 우체국물류상품소개 우정사업본부

4 11:30 - 11:45 성공적인해외진출을위한소셜미디어활용전략 공팔리터

5 11:45 - 12:00 FDA 규제사항안내및실무자가주의할점 코드파트너스
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